SPRZEDAZ
PRZEZ
RELACJE

MOWA INSPIRACYJNA

MAKE A CUSTOMER, NOT A
SALE.

~ KATHERINE BARCHETTI

S




TEMAT
MOWY

Jak budowac¢ wiarygodnos¢, ktéra taczy,

relacje, ktére spajajq i zaufanie, ktére sprzedaje.

Od pierwszego wrazenia do ciasteczek od

Darka - co jest wazne w sprzedazy relacjami?

Porozmawiamy o tym, co warto wiedzie¢ o
sobie i o wtasnej firmie, zeby potrafi¢
odpowiedzie¢ klientowi zaréwno dobrze, jak
i wiarygodnie. O tym, jak stucha¢ klienta, nie

tylko uwaznie, ale — do konca.

| porozmawiamy o kilku sekretach komunikaciji,
ktére wptywajg na detale, na subtelnosci, a w

kohcu — na wynik sprzedazy.

| na znajomosci.

DOWIESZ SIE

Q Jak wywrzec $wietne pierwsze wrazenie.
| drugie tez. | kazde nastepne.

a W jaki sposdb najlepsi sprzedawcy
rozmawiajq z klientami i dlaczego zawsze

tak samo.

a Jak definiowac sukces, profesjonalizm czy
sprzedaz, zeby definicje pomagaty osiggadc
cele.

a Na co zwracac uwage w budowaniu marki
wtasnej i firmowej, tworzgc wizerunek, ktéry
przycigga klientéw.

Q Jak stuchag, zeby klient miat najwazniejsze
poczucie na $wiecie — poczucie

wystuchania.

D
KO

v' Dziaty handlowe

v' Dziaty marketingu

v Wydarzenia firmowe, gale
v' Spotkania z klientami

Stowa —klucze:

#wiarygodnos$¢, #zaufanie, #marka,
#stuchanie, #sprzedaz, #efektywnose,
#wynik #zaangazowanie,

#zarzgdzanie.

DOSWIADCZYSZ

Dzieki duzej interakcji, ta mowa angazuje catg

widownie, bawiqgc, ale i uczgc. Doswiadczysz:

Q Zrozumieniaq, jak prosto dziata pierwsze
wrazenie.

Q Wyjscia na scene z przygotowang lub
improwizowang mowq biznesowq lub
autoprezentacjq

Q Pracy w parach —izrozumienia, jakie kroki

frzeba wykonad, zeby klient chciat wracac

Q Dyskusiji i interakcji podczas ¢wiczen i zadan

Jerzy is a "master of communication". He was the best speaker in our GEM Forum in Prague who impressively
attracted the attention of all the audiences. Even though, he never get satisfied with himself, always aims to
improve himself in any aspect. As a conference organizer, we always wish to cooperate with professional
speakers like Jerzy, who is a person with ambition, passion and intelligence

~ Sakiho Hiroyama
Event OnBoarding Manager at EBCG



JAK
ZAMOWIC

Mowy inspiracyjne to swietny pomyst na gale,
konferencje dla klientéw, wydarzenie firmowe
czy jakiekolwiek miejsce, w ktérym chcemy,
zeby nasza widownia poczuta sie wyjgtkowo.
Jezeli decyzja juz zapadta, znamy termin, znamy
miejsce wydarzenia, wystarczy
v' Zarezerwowacd termin mowy pod adresem
zientkowski.pl/dziehn

v Przedyskutowac warunki wystgpienia, w tym
adres i miejsce, data i godzinag, liczba oséb
na widowni

v Wydrukowac¢ umowe lub zamodwienie

v' Podpisang umowe lub zamdwienie przestac
na adres jerzy@zientkowski.pl

MOWCA

Méwca inspiracyjny, autor, mentor i frener.
W latach 2011-2016 wiceprezes Stowarzyszenia
Profesjonalnych Moéwcow i dyrektor
programowy miedzynarodowego Spectacular
Speaking oraz Festiwalu Inspiracji. Cztonek
prestizowego BTl Speakers Club.

W 2012 roku dotart do finatowej széstki
najlepszych moéwcodw Mistrzostw Europy w Bonn.
W 2013 roku zostat Mistrzem Polski w konkursie
przemdowien improwizowanych po  polsku
i Wicemistrzem Polski w konkursie przemowien
improwizowanych po angielsku.

Rocznie prowadzi kilkadziesigt szkolen,
wyktaddw i prezentacji oraz mentoruje Klientow
wyzszego szczebla zarzgdzania, pomagajgc
w sytuacjach ,podbramkowych”. Jego mowy
uSwietniaty prestizowe wydarzenia m.in.: TEDx,
Spectacular Speaking, VI Kongres Business
Inteligence, Diamenty Sprzedazy oraz wiele
innych ogdlnopolskich konferenciji.

Jest zapraszany na sceny, gdzie przemawia
obok najlepszych  polskich i $wiatowych
moéwcow: Briana Tracy, Roberta Cialdiniego,
Darrena LaCroix, Marka Browna, Jacka
Walkiewicza iinnych.

Szkolit i przemawiat m.in. dla Al Fianco Partners,
Allegro, Allianz, Aviva, Aon Hewitt, BGK, Benefit,
Bre Bank, Bricoman, BZ WBK...
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JERZY@ZIENTKOWSKI.PL
+48 601 534 576
ZIENTKOWSKI.PL

CENY 2023
v’ Prelekcja - 7500 zt

« Forma: prelekcja on-site

+ Czas: 1 sesja, 920 minut; inne formy
do oméwienia

*  Wszystkie ceny netto


https://zientkowski.pl/dzien
mailto:jerzy@zientkowski.pl

